Jose Manuel Suarez Martin

o 606 86 79 69

Josesuarez1986@gmail.com

@ http://www.linkedin.com/in/josesuarez1986

e https://www.josesuarezgrow.com/

Responsable del desarrollo de negocio de Data & AI en Espafa, impulsando el
crecimiento de la practica mediante la identificacion de oportunidades, la definicion de
estrategias de mercado y la construccion de relaciones con clientes y partners estratégicos.

Lidero la colaboracion con fabricantes tecnoldogicos y socios estratégicos,
promoviendo iniciativas conjuntas de generacion de negocio y asegurando las capacidades
necesarias para la ejecucion de proyectos de transformacién basados en datos e
inteligencia artificial.

Participo activamente en la definicion de la estrategia de la unidad, el posicionamiento
de soluciones Data & Al y el desarrollo del talento interno, fomentando una cultura de
crecimiento, innovacion y orientacién a resultados.

Ademas de mi actividad profesional, disefio e imparto programas internos de
liderazgo, comunicacion y desarrollo profesional, contribuyendo al crecimiento de los
equipos y al fortalecimiento de las habilidades necesarias para desenvolverse en entornos
empresariales complejos.

Creador y presentador del podcast Club Ley Cero, iniciativa centrada en acercar los
conceptos de datos, inteligencia artificial y ciberseguridad al dmbito empresarial y a la
sociedad.

Speaker habitual en eventos, webinars y foros especializados, participando en ponencias
sobre Data & Al, liderazgo, transformacion digital y adopcidon de nuevas tecnologias.

LOGROS DESTACADOS

Liderazgo Cobertura ‘

Microsoft, Google,
Snowflak...

Negocio

Retail, Banca, RFPs y Ofertas Estrategia y

+70 profesionales Iberia & LATAM Speaker y Podcast

Industria, Seguros Transformacion

Desarrollo de Talento Comunicacion

Grandes cuentas

Programa de liderazgo interno Formacion y divulgacion ejecutiva
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HABILIDADES CLAVE

Liderazgo y gestion de
equipos en entornos
multinacionales.

Relaciéon con partners
tecnologicos (Microsoft,
Snowflake, etc.).

Desarrollo de negocio
en mercados globales
(Espafia, Portugal,
Latinoamérica).

Capacidades en preventa,
cross-selling y
optimizacién de

o)

Experiencia en Business
Intelligence, Data
Analytics y gestion

estratégica de datos.

Coaching y desarrollo
de talento, con enfoque

en liderazgo y mentoring.

oportunidades de negocio.

PRINCIPALES CLIENTES

_ciene oo

Proyecto

L . Direccion de la transformacién analitica mediante Azure y Power
Telefonica . . o - ; - -
. Ciberseguridad | BI para la monitorizacion y explotacion de informacion operativa
Seguridad . . .
del area de ciberseguridad.
Definicion de la estrategia de explotacién de informacion
MAPERE Seguros corporativa mediante Power BI, |m’p_ulsando la adopcion de
cuadros de mando y modelos analiticos para la toma de
decisiones.
Disefio e implantacion de estrategias de Business Intelligence para
Primaprix Retail la explotacidon de informacion procedente de SAP, facilitando el
analisis comercial y operativo de la compania.
Repsol Eneraia Desarrollo de cuadros de mando ejecutivos para el seguimiento de
P 9 la comercializacion de GLP en canales B2B y punto de venta.
. Construccion de una plataforma Big Data sobre Azure con
Iberia Transporte . - . - . s
. integracion de informacion en tiempo real y generacion de
Express Aereo . g
capacidades analiticas.
Allfunds Financiero Ctjeacmn de e'strategla dg reporting basado en tecnologias
Microsoft - Microsoft Fabirc
Creacion departamento de BI utilizando tecnologias de Microsoft.
Lyntia / El objetivo fue unificar las areas comerciales, operaciones y
R Telco . . . -
Ufinet financieras en un Data lake y explotar la informacion usando
Power BI
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EXPERIENCIA PROFESIONAL

(Junio 2026 - Actualidad)
Fundador y CEO

Ayudo a empresas a identificar oportunidades de rentabilidad, eficiencia y
crecimiento a partir de sus datos.

Disefio de hojas de ruta Data & AI orientadas a decisiones de negocio e impacto
econdémico.

Acompafiamiento a Direccién como Fractional CDO, conectando estrategia,
informacion y prioridades de negocio.

Disefio de cuadros de mando ejecutivos, modelos de gobierno y casos de uso de IA
y automatizacion.

Creacion de Impact Consulting Method, metodologia para desarrollar
consultores de alto valor, combinando vision de negocio, comunicacién,
influencia e impacto en cliente.

(Abril 2021 - Junio 2026)
Head Business Developer Data & AI (Noviembre 2025 - Junio 2026)

Construir departamento que desarrolle negocio en el ambito de Data & Al a nivel
Espanfa.

Gestion de vendors donde se buscan sinergias para vender.

Estrategia del departamento para conseguir los hitos de facturacion.

Liderar preventa tanto a sector publico como otro tipo de sectores.

Coordinar respuestas de RFP y RFI a nivel nacional.

Creacion de Podcast Club Ley Cero donde hablamos de Data, IA y ciberseguridad
Speaker en eventos de Microsoft y también en el Expo Retail junto con Google con
tematica de Data & Al

Director BI Iberia y Latam (Diciembre 2022 - Noviembre 2025)

Lidero un equipo de mas de 70 personas en Espafa, Portugal y Latinoamérica,
gestionando proyectos estratégicos de Business Intelligence y analisis de datos.
Desarrollo de negocio en mercados ibéricos y latinoamericanos, impulsando
nuevas oportunidades y expandiendo la presencia de BI.

Colaboracion estratégica con proveedores para generar sinergias y vender
proyectos conjuntos, maximizando el valor de las soluciones ofrecidas a los clientes.
Diseno y ejecucidén de eventos de marketing enfocados en promover soluciones de
analisis y data, generando impacto en clientes actuales y potenciales.
Implementaciéon de programas de capacitacion y desarrollo profesional para el
equipo, potenciando habilidades en analisis de datos y liderazgo.

Creacion de la estrategia departamental y alineacion con los objetivos
corporativos.

Imparto charlas y cursos de coaching y liderazgo, fomentando una cultura de
crecimiento personal y profesional dentro del equipo.

Manager BI y responsable de data Microsft (Abril 2021- Diciembre 2022)
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Responsable de la gestion econdmica de proyectos y participacion en el comité
de direccion, contribuyendo a la toma de decisiones estratégicas.

Coordinacion y ejecucion de la preventa de oportunidades, asegurando el
cierre exitoso de contratos en colaboracion con el equipo de Microsoft.
Implementacion de estrategias de venta junto al equipo de preventa de Microsoft,
maximizando el impacto de las soluciones de BI y analisis de datos en los clientes.
Identificacién de oportunidades de Cross-Selling en clientes existentes, mejorando
la rentabilidad y optimizando los servicios ofrecidos.

Participacion en el comité de data de Inetum, colaborando en la definicién y
ejecucion de la estrategia global de datos para la empresa.

(Diciembre 2017 - Abril 2021)
Project Manager (Enero 2019-Abril 2021)

Preparacion de licitaciones propuestas por un cliente dentro del entorno del dato
(Big Data, Data Science y BI)

Upselling y Cross-selling de oportunidades

Comprender requisitos e inquietudes del negocio y traducirlas a lenguaje técnico
Control de resultados econdmicos y operacionales, dentro de una cuenta
garantizando las condiciones firmadas

Desarrollo en cuentas de 1M € de facturacién

Gestidn de proyectos de Big Data y analitica avanzada y BI

Generacion de cuadros de mando (SQL, Power BI)

Data Analytics (Diciembre 2017-Enero 2019)

Consultor de analisis de informacidn
Creacion y disefio de data mart y cuadros de mandos (SQL, SSIS y Power BI)

(Enero 2015 - Diciembre 2017)

Consultor BI

Evolucion y mantenimiento de plataforma Azure para aerolinea donde se
necesitaban tanto consumicién de datos en real time como en Batch a través de
Power BI.

Trato constante con el cliente buscando ofrecer en cada situacion la mejor solucion
analitica.

Las herramientas que se utilizaban eran (SSIS, SQL, SSAS, Power BI, Stream
Analytics, Azure Function y Event Hub)

(Marzo 2013 - Diciembre 2014)

Socio Fundador

Empresa dedicada a desarrollo de paginas web enfocado para restaurantes y Pymes
Desarrollo de Negocio, gestidén de clientes y busqueda de necesidades.
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PROYECTOS EN PARALELO

(Julio 2019 - Actualmente)

Fractional Chief Data Officer (CDO as a Service)

Definicidn de la estrategia de datos orientada a mejorar la rentabilidad y la toma de

decisiones de la compafiia.

Identificacion de oportunidades de negocio mediante el analisis de informacién

procedente de dreas comerciales, financieras y operativas.

Disefio e implantacién de la estrategia de Business Intelligence, definiendo el
modelo de datos, indicadores de negocio y cuadro de mando ejecutivo.
Creacion vy liderazgo de la funcion de BI, estableciendo las bases para una gestion

del dato alineada con los objetivos de negocio.

Asesoramiento a Direccion en la utilizacion de datos para optimizar procesos,

mejorar la eficiencia y detectar oportunidades de crecimiento.
Tecnologia utilizada (Power BI, SQL, Python y SSIS)

(Julio 2026 - Actualidad)
Fundador y CEO

Disefio y direccidn del programa de entrenamiento
Formacion en habitos de alto rendimiento
Desarrollo de comunidad y negocio digital

(Julio 2026 - Actualidad)
Fundador y CEO

Formacién en consultoria estratégica y Data & Al
Desarrollo de habilidades de comunicacion e influencia
Disefio de programas para universidades y escuelas de negocio

(Junio 2026 - Actualmente)

Miembro del Tribunal del Master en Data Science e IA Generativa
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Evaluacion técnica y funcional de los Trabajos Fin de Master (TFM).

Valoracion de la viabilidad, calidad de la solucidn y alineacién con los objetivos de
negocio.

Analisis del impacto empresarial de los proyectos, considerando criterios de
innovacion, escalabilidad y generacién de valor.

Participacién en la defensa y evaluacion final de los proyectos de los estudiantes.

(Septiembre 2008 - Julio 2018)
Profesional independiente

Profesor de defensa personal en gimnasios y de manera individual en el domicilio
de los clientes.
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FORMACION ACADEMICA

Licenciatura

Ciencias Fisicas en la Universidad Complutense de Madrid

Master

Cientifico de datos en MBIT

MBA en The Power

Master en ingenieria nuclear y aplicaciones en el Ciemat

Cursos

Power Skills en The Power

Power Sales en The Power

Certificaciones

Power BI Data Analyst Associate en Microsoft

Azure Data Engineer Associate en Microsoft

SCRUM

Sales Pro Acreditation en SnowFlake

Tech Sales Pro Acreditation en SnowFlake

IDIOMAS

Inglés : Alto

Espafiol : Materno

COMPETENCIAS TECNICAS

Estrategia de datos

Estrategia de

explotacion

Definicion insights

Arquitectura Azure L X R X
Analitica de datos de POWER BI
datos

SQL Server

Modelado de datos

Ingesta de datos

SSIS, Data factory XXX

Conocimiento

Data bricks, SnowFlake,

e

Microstrategy, Looker, Tableau,
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